ANTEPROYECTO DE POSTULACION

PERFIL DEL NEGOCIO

UNIDAD DE INCUBACION




IMPORTANTE

» Complete cada uno de los puntos segun su situacion actual

» Situviese dudas respecto de lo que se pregunta, no dude en consultar o
pedir ayuda a los asesores del departamento de Fomento Productivo de

la llustre Municipalidad de Nufioa.
» Dispone de una semana para traer esta ficha completa, junto con los
antecedentes.
» Debe anexar a esta ficha los siguientes documentos.

Documentos a anexar:

CURRICULUM VITAE ACTUALIZADO DEL (LOS) SOCIO(S) DE LA EMPRESA.

CURRICULUM VITAE ACTUALIZADO DE LA EMPRESA.

FOTOCOPIA DE LA ESCRITURA DE LA EMPRESA. %

FOTOCOPIA DE LA INICIACION DE ACTIVIDADES DE LA EMPRESA <«

BALANCE DEL ULTIMO ANO DE LA EMPRESA.

ULTIMAS FACTURAS EMITIDAS (a lo menos seis). %

ULTIMAS DECLARACIOMES DEL IVA (a lo menos seis). %
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ULTIMAS BOLETAS DE HONORARIOS EMITIDAS EN LOS ULTIMOS 6
MESES.

9)

FOTOCOPIA DEL PERMISO MUNICIPAL (Patente Comercial). %

10) COMPROBANTES DE LOS BIENES DE CAPITAL.

11) COMPROBANTES DE LOS AHORROS DE LA EMPRESA O, EN SU DEFECTO,

DEL EMPRESARIO.

12) INFORME DICOM ACTUALIZADO DE LA EMPRESA O, EN SU DEFECTO, DEL

EMPRESARIO

13) CERTIFICADOS SANITARIOS / SESMA.

14) CERTIFICADO DE VIGENCIA DE LA SOCIEDAD

% Antecedentes exigidos para las empresas ya constituidas legalmente en derecho.
« Antecedentes exigidos para las empresas con iniciacién de actividades.




1.1 IDENTIFICACION DE LA EMPRESA
NOMBRE (si es empresario individual)
Razén Social (si es sociedad)

Giro

Representante Legal

R.U.T.

Direccion Comercial

Fono

Fax

E-mail

1.2 INTEGRANTES DE LA EMPRESA
Nombre Cargo Funcion Estudios




3.1 Describa a su principal competencia
Empresa Ubicacion Productos o | Condiciones de | Precios | Realiza Promocion
(Direccion) Servicios que Venta
entrega
sid No [
No Sabe O
Sitd No O
No Sabe O
SiOd No O
No Sabe

3.2 Describa a sus proveedores
Empresa Productos o Condiciones de Precios
Servicios Venta

3.3 Describa sus Principales Clientes
Empresa Volumen Porcentaje de las
ventas totales

%
%
%
%
%
%

SRR PR |R|R




3.4 Productos o Servicios que su empresa ofrece
(Describir las caracteristicas, innovacion, ventajas, deficiencias y factores que lo
diferenciaran)

3.5.1 Productos que la empresa ofrece

3.5.2 Productos Sustitutos en el mercado

3.5.3 Productos Complementarios en el Mercado

3.5 Condiciones de Venta de los Productos o Servicios

3.5.1 Precios (Detalle los precios por cada producto o servicio)

3.5.2 Comercializacién (Indique cédmo promocionara sus productos o servicios)

3.5.3 Distribucion (Indique cémo llegara con sus productos a los clientes)




4.1 Constitucién Legal si No Ul En tramite U
4.2 Iniciacién de Actividades Si O No[l En tramite [
4.3 Patente Municipal Si O No[O En tramite O

Banco / Institucion Monto Promedio

5.1 Cuenta Corriente.
5.2 Linea de Crédito.
5.3 Cuenta de Ahorro.
5.4 Depasitos a Plazo
5.5 Fondos Mutuos
5.6 Otros (Especificar)
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Bien de Capital Caracteristicas Valor Comercial

PR |R| DR AR|R R A IR R P

TOTAL

7.1 ASESORIAS.
(Indicar qué ayuda especifica necesita recibir de los asesores de Santiago Innova)
Comercial Produccion

Financiera Recursos Humanos

Legal




7.2 Corriente

[ Trifasica | [Monofasica ]

Amperaje;

8.1 ¢ Tiene experiencia técnica o|Si | |No -Cuantifique en meses o Afios
de trabajo en el area del

negocio del proyecto? -Describa brevemente la labor

realizada.

8.1 ¢ Presenta suempresa |No Si -Especifique
algun tipo de problema
medioambiental?.

(Ruidos, vibraciones,
emanaciones liquidas o
gaseosas, productos
quimicos u organicas, etc.?

9.2 Especifique cantidad de mano de obra que va a necesitar su empresa en el
corto y mediano plazo.
A 2 anos
A 4 anos
A 6 afos

9.3 Presenta la empresa alguna No Si Especifique
innovacion respecto de los
procesos que utiliza, los
productos o servicios que ofrece
u otras, a la hora de entrar al
mercado.




10.1 Conoce sus costos
Variables

No Si

Indique los Principales
1.-
2.-
3.-
4.-
5.-

10.2 Conoce sus costos
Fijos

No uSi L

1.-
2.-
3.-
4.-
5.-

10.3 Conoce su punto de
equilibrio

No uSi L

Cuantifique




